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— De som foler Cenika som
en trussel i markedet, har mer
1 vente, forteller adm.direktor
Sveine Tore Moe. I lopet av
de siste fire drene har han
bygget opp en elektroteknisk
virksombet med 100 million-
er kroner i omsetning.

Merk dere navnet
Cenika. | lepet av de
siste fire arene har
griinder Svein Tore
Moe bygget opp en
elektroteknisk virk-
somhet innenfor lav-
spenningsmarkedet
som viser muskler.
Na satser han pa
markedet for tavler
til energiforsyningen.

or fire ar siden satte
FSVein Tore Moe 1 gang

med 200 000 kroner
1 aksjekapital og to tomme
hender. I 2009 kan griinderen
kvittere ut en estimert omset-
ning og resultat pa henholds-
vis 100 millioner kroner og 16
millioner kroner. Siden starten
har det gdtt brifort i svingene
for gasselleselskapet Cenika.

Det er nesten slik at jeg

ikke har klart 4 henge med
selv, bekrefter Moe, som er
elkraftingenior og tidligere
ABB-medarbeider. — Fra jeg
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begynte var det som 4 dpne
en sluse. Allerede fra forste
dag skjet bestillingsinngan-
gen fart. I dag er vi tjue an-
satte her ved hovedvirksom-
heten i Lier. I lopet av neste
ar regner vi med 4 ha doblet
bemanningen.

Til na har Cenika i stor
grad konsentrert seg om
lavspentomrédet og tavle-
byggere. Mye av suksessen er
knyttet opp til lager og pro-
dukttilgjengelighet. Selskapet
har fatt plass 1 markedet med
importerte produkter, i stor
grad fra Kina. Kvalitet, pris
og logistikk. Dette er fun-
damentet for virksomheten
1 Cenika, kombinert med
kompetanse og narhet til
tavlebyggermiljoet i Norge.

Pa sin mate

Okonomer vil kanskje riste
pa hodet nir de horer at vi
binder 14 millioner kroner
1 lagerforte produkter, fort-
setter Moe. — De fir stelle
med sitt, og jeg med mitt.
For Cenika er et velfylt

lager en konkurransekraft.
Hos oss behover ikke kun-
dene & vente pd produkter
som de har behov for der og
da. De fir dem ekspress fra
oss her i Lier.

For 4 sette litt perspektiv
pa resultater som sa langt er
oppnadd; i dag kommer sik-
ringsskapet 1 hver fjerde nye
leilighet her i landet fra Ce-
nika. Salget av jordfeilauto-
mater til eneboliger har nddd
om lag 40 000 i maneden.

I oktober nadde salget atte
millioner kroner. Dette er 25
prosent opp sammenlignet
med samme mined i fjor.
Datterselskaper er etablert i
Sverige og Danmark. Lageret
1 Lier er utvidet opptil flere
ganger, og nd planlegges yt-
terligere ekspansjon.

Dessuten tar Cenika
spranget fra lavspenning til
mellomspenning, i ferste
omgang med tavler rettet
mot energiverk og vindkraft-
industrien. Med pa laget har
selskapet kinesiske Chint, en
av verdens storste produsen-

ter av denne type utstyr. Fra
1. januar barer det los.

Krever mer

— Denne satsingen krever litt
mer av oss, fortsetter Svein
Tore Moe. — Vi kommer til
4 bygge opp et tavleverksted
her i Drammen for & gjore
tilpasninger til det norske
markedet. Virksomheten

vil bli organisert i datter-
selskapet Cenika Power.
Selvfolgelig er vi spente pa
hvordan dette vil ga, men
uten 4 risikere noe, er det
heller ikke mulig 4 f3 til noe
her i verden.

Griinderen 1 Lier sam-
menligner det han gjor med
en fotballkamp mellom
Norge og Brasil. For 4 vinne
er det nedvendig a gjore
ting annerledes. Det er helt
nedvendig & ta noen «Flo-
pasninger». Ressurssterke
konkurrenter star ikke akku-
rat pd tribunen og applaude-
rer. Det er gjort flere forsek
pé 4 stoppe denne «rebellen»
i markedet.

Finner sin egen vei
Derene til de landsdekkende
grossistene her 1 landet er stort
sett lukket, sukker Moe. — For
4 slippe inn, er vi nedt til &
oppfylle urealistiske forutset-
ninger. Det er ikke vanskelig
3 forestille seg hvem som star
bak disse hindrene. Derfor
har vi vart nedt til 4 finne
vér egen vei inn i markedet.
tillegg til de rundt 200 tavle-
byggerne her i landet, har vi
bygget opp gode relasjoner i
underskogen av smé og mel-
lomstore grossistvirksomheter.
Om etablerte konkurren-
ter irriterer seg over Cenika,
har de mer i vente. — Vi star
bare ved begynnelsen av
vér utvikling, hevder Svein
Tore Moe. — Det tradisjo-
nelle leverandermiljoet i
elektrobransjen er preget av
hayt kostnadsniva og tunge
administrasjoner. Ved 4 vare
lette pa foten 1 markedet, skal
vi puste dem kraftig i nakken.
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